
学問基礎（森） 09 2018-11-19 

1. お金の相対性  ここに書いてくれたことが、正に、
お金の相対性です！経済学的には、
250円は同じ250円であり、250円節
約することに関してどちらも同じで
す。ところが、人間はそれを同じ価
値だとは考えない。 

 この先輩の例も、全く同様ですね。ま
さに、お金の相対性です。 
 皆さんも額の大きなものを買うときに
は、逆にそれを使って、値引き交渉して
はどうでしょうか。 

 授業でうっかりお話し忘れましたが、歩
いて15分で、250円安い、というのは、まさ
に、アルバイトの時給に相当するように設
定しました。もしも、その15分を働いたと
したら、それだけの給与が与えられる、と
いうような金額です。 

 このような判断もありえますね！
ただ、科学のABCの練習でやったよ
うに、他の条件も一緒に入れてしま
うと、検証がわからなくなってしま 

います。限定された条件で検証すべきですので、他の条件を排除して考えてみてください。 

2. アンカリング効果  なるほど試食か！試食するときも、10円ぐ
らい取ったほうがいいのかもしれない。ただ、
試食で夕食にしようとする人も（ほぼ）いな
いと思うので、大丈夫かもしれません。 
 この2つのコメント(←↓)は、単に一時的
にではなく、買い物についての習慣にアン
カーがある、という指摘です。なるほど！ 

 信仰の自由はありますが、他の人が強引に引っ張り
込むのはどうかと思いますね。私が大学生のころは、
キャンパス内にも宗教勧誘がありましたし、道端でも
何度も声をかけられました。気をつけましょう。 



3. ソーシャル・プルーフと同調  SNSは他の人の意見や考えを見
やすい仕組みです。みんなが賛
成している意見が自分の意見と
一致すると、自分が正しいこと
を社会が証明していると思い込
む（ソーシャルプルーフ）傾向 

があるので、このようになってしまうと考えられます。ちょっと恐いですね。個人的には Facebook, 
Twitter のアカウントは持っていますが、ほとんど使っていません。 「キティ・ジェノヴィーズ

事件」は一昨年の学生も書
いてくれました。何かの授
業で扱うのでしょうか？ 

集団的な人間の心理については、「バンドワゴン効果」「アンダードッグ効
果」など様々な現象が知られています。これらをキーワードに、興味がある人
は勉強してみて下さい。 

ありえますね。これも新しい問題設
定です！研究がありそうですね。 

仲間意識については、車に何人は入れるか、という実験で、休憩して互いに話をする機会を作ると、入れ
る人数が減る、という実験結果を聞いたことがあります。 

4. 選択・人の合理性  いい指摘です！！人間が人間らしいの
は、科学のABCができるから、と言えそう
ですが、それ以前に、やはり人間は動物
だった、と私は理解しています。 

 人間の合理的に判断できない
部分がどのような部分であるの
か、をきちんと見極めておかな
いと、自分の判断に影響が出そ
うです。興味がある人は勉強し
てください！ 
 経済活動は「選択」と密な
関係があります。そこで、行
動経済学も「選択」と関係し
ます。近々、「選択」をテー
マにしたお話もしますので、
お楽しみに！ 
 看護師の選択について、も
う一つの観点、すなわち、責
任についてのコメントです。
他の人と同じ行為は、ソー
シャルプルーフがあるので、
責任が少ないのではないか。 
難しい判断を保留する一種と
も言えるかもしれません。 

5. その他  全くその通りです。授業で手を上げて
もらったときも、人によって違いました。   
       そこで、心理学では、統 
       計学をバリバリ使います。 

                    このコメントは、とても重要な点に触れています。「どうし
ても必要な場合」には、人間の性質を利用して人々の選択をコントロールする、……ということが良いの
かどうか。ときどき、政治家は、自分の目指している政策を実施するのが正義だと信じ込んでいます。 

 大学での勉強は、ときどき、人を傷つける能力
を高めます。それでも、私たちが学ぶのはなぜか。
それは、私たち自身が身を守るためであり、私た 

ちがうっかり、他の人を傷つけたりしないようにするためではないでしょうか。「悪い世の中になってほ
しくない」から、もう一歩踏み込んで、私たちが世の中を良くしていこうではありませんか。 


